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ABSTRAK 

Iendy Zelviean Adhari, ”Pengaruh Kebangkitan Spiritual, Orientasi Pasar Dan 

Modal Bisnis Terhadap Daya Saing Berkelanjutan Bisnis Mikro. 

Penelitian ini dilatarbelakangi oleh dua masalah utama. Pertama, temuan 

terdahulu hasil survei yang menunjukkan bahwa banyak bisnis tidak dapat bertahan 

karena kekurangan modal. Kedua, terdapat celah penelitian dalam aspek daya saing 

keberlanjutan yang cenderung mengedepankan aspek materil sebagai landasan 

utamanya, sedangkan aspek non materil kurang diperhitungkan.  

Tujuan penelitian ini untuk mengkontruksikan konsep daya saing 

berkelanjutan bisnis yang memiliki durabilitas tinggi namun tidak spekulatif. 

Sehingga bisnis dapat mencapai stabilitas finansial, meningkatkan reputasi, dan 

memastikan pertumbuhan yang konsisten di pasar yang kompetitif.  

Kerangka konseptual yang digunakan meliputi, Grand Theory adalah Al 

Maqashid Syariah menurut pemikiran Jasser Auda, Middle Theory mennggunakan 

teori Sustainable Economic Development dari pemikiran Umer Chapra dan Applied 

Theory mengimplementasikan Business Model Generation dari pemikiran 

Alexander Osterwalder dan Pigneur. 

Metodologi yang digunakan adalah pendekatan Empirical Explanatori 

dengan menerapkan jenis penelitian kuantitatif dan metode penelitian deskriptif 

analitik dengan teknik pengumpulan datanya menggunakan survey secara langsung 

dilapangan pada anggota KPMI cabang D.I Yogyakarta dengan total 142 responden 

dan melakukan observasi selama survey berlangsung, serta dilengkapi dengan 

analisa dokumen dari percakapan 150 vidio pada channel youtube “Pecah Telur dan 

Cap Capung” sebagai kontrol data agar lebih reliabel. Alat analisis penelitian 

menggunakan Structural Equation Modeling (SEM) dengan aplikasi SmartPLS 

versi 4.0.  

Hasil penelitian menunjukkan bahwa: 1) Kebangkitan spiritual 

meningkatkan peluang founder untuk memperoleh ataupun mengelola sumber 

modal bisnis lebih baik sebesar 20,1%. 2) Kebangkitan spiritual memiliki peran 

yang signifikan dalam meningkatkan daya saing berkelanjutan bisnis sebesar 

24,4%. 3) Kebangkitan spiritual yang dimediasi oleh modal bisnis meningkatkan 

daya saing berkelanjutan sebesar 7,4%. 4) Variabel Orientasi pasar meningkatkan 

peluang founder untuk mendapatkan sumber modal bisnis baru sebesar 63,5%. 5) 

Orientasi pasar mempengaruhi daya saing berkelanjutan sebesar 20,3%. 6) 

Orientasi pasar yang dimediasi oleh modal bisnis memberikan pengaruh sebesar 

23,4% pada daya saing berkelanjutan bisnis. 7) Modal bisnis mempengaruhi 

keberhasilan daya saing berkelanjutan sebesar 36,8%. Penelitiian ini meyimpulkan 

bahwa semua variabel memiliki pengaruh pada daya saing keberlanjutan bisnis dan 

penelitian ini juga menawarkan gagasan alternatif yang dinamai "Salam Canvas," 

dan juga mengkontruksikan level kebangkitan seorang founder bisnis serta 

mengkontruksikan diagram bawang strategi ketahanan bisnis, keseluruhan tawaran 

gagasan tersebut sebagai bentuk alat bantu strategi bisnis yang mengedepankan 

aspek utama dari keahlian individu dalam keterbatasan modal namun tetap 

konsisten dipasar yang kompetitif. 
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ABSTRACT 

 

Iendy Zelviean Adhari, "The Influence of Spiritual Awakening, Market 

Orientation, and Business Capital on the Sustainable Competitive Advantage of 

Micro Businesses. 

 

 This research is motivated by two main issues. First, previous survey 

findings show that many businesses cannot survive due to lack of capital. Second, 

there is a research gap in the aspect of sustainable competitiveness, which tends to 

prioritize material aspects as its main foundation, while non-material aspects are 

less considered. 

 The purpose of this study is to construct the concept of sustainable business 

competitiveness that has high durability but is not speculative. Thus, businesses can 

achieve financial stability, improve reputation, and ensure consistent growth in a 

competitive market. 

 The conceptual framework used includes: the Grand Theory is Al Maqashid 

Syariah according to the thoughts of Jasser Auda, the Middle Theory uses the theory 

of Sustainable Economic Development from the thoughts of Umer Chapra, and the 

Applied Theory implements the Business Model Generation from the thoughts of 

Alexander Osterwalder and Pigneur. 

 The methodology used is the Empirical Explanatory approach by applying 

quantitative research and descriptive-analytical research methods with data 

collection techniques using direct field surveys of members of KPMI branch D.I 

Yogyakarta with a total of 142 respondents and conducting observations during the 

survey, complemented by document analysis from 150 videos on the YouTube 

channel "Pecah Telur dan Cap Capung" as data control for more reliability. The 

research analysis tool uses Structural Equation Modeling (SEM) with the SmartPLS 

version 4.0 application. 

 The research results show that: 1) Spiritual awakening increases the 

founders' chances of obtaining or managing business capital sources better by 

20.1%. 2) Spiritual awakening plays a significant role in increasing sustainable 

business competitiveness by 24.4%. 3) Spiritual awakening mediated by business 

capital increases sustainable competitiveness by 7.4%. 4) The market orientation 

variable increases the founders' chances of obtaining new business capital sources 

by 63.5%. 5) Market orientation affects sustainable competitiveness by 20.3%. 6) 

Market orientation mediated by business capital has an impact of 23.4% on 

sustainable business competitiveness. 7) Business capital affects the success of 

sustainable competitiveness by 36.8%. This research concludes that all variables 

have an impact on sustainable business competitiveness and offers an alternative 

concept named "Salam Canvas." It also constructs the levels of spiritual awakening 

of a business founder and develops a business resilience strategy onion diagram, all 

of which are proposed as strategic business tools emphasizing the main aspects of 

individual expertise within capital constraints while remaining consistent in a 

competitive market. 
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ص خلم  

هِ السُّوْقِيِ  وَرَأْسِ الْمَالِ التِ جَاريِِ  عَلَى الْقُدْرةَِ الت َّنَاإيِنْدِيْ زيِلْفِيَانْ أَظْهَاريِْ،   فُسِيَّةِ الْمُسْتِدَامَةِ لِلَْْعْمَالِ  "تََثِْيُْْ الصَّحْوَةِ الرُّوْحِيَّةِ وَالت َّوَجُّ
 .ى رَ غْ التِ جَاريَِّةِ مُتَ نَاهِيَةِ الصُّ 

افِعُ وَراَءَ هَذَا الْبَحْثِ   ا، تُظْهِ رَئيِْ   ألَتََيِْ مَسْ وكََانَ الدَّ رَاسَةِ الًِسْتِقْصَائيَِّةِ سِيَّيِْ. أوََّلًا أَعْمَالِ  دَ مِنْ  أَنَّ الْعَدِيْ    ةِ قَ ابِ الس ِ   رُ نَ تَائِجُ الدِ 
لُ إِلََ إِعْطاَءِ  سْتِدَامَةِ الَّتِِ تََيِْ لِ لهُنَاكَ فَجْوَةٌ بََْثِيَّةٌ فِِ الْْاَنِبِ الت َّنَافُسِيِ     عُ الْبَ قَاءَ بِسَبَبِ نَ قْصِ رَأْسِ الْمَالِ. ثََنيِاا،لًَ تَسْتَطِيْ التِ جَاريَِّةِ  

 . بَارِ لًِعْتِ  أَنَّ الْْوََانِبَ غَيَْْ الْمَادِ يَّةِ تقَِلُّ فِِ اْ الَْْوْلَوِيَّةِ للِْجَوَانِبِ الْمَادِ يَّةِ كَأَسَاسٍ رئَيِسِيٍ  لََاَ، فِِ حِيِْ 
لتِ جَاريَِّةِ الَّتِِ تََتَْلِكُ مَتَانةَا عَاليَِةا  إِنَّ الْغَرَضَ مِنْ هَذَا الْبَحْثِ هُوَ تََْسِيسُ مَفْهُومٍ للِْقُدْرةَِ الت َّنَافُسِيَّةِ الْمُسْتَدَامَةِ لِلَْْعْمَالِ ا

 فِِ سُوقٍ مُتَ نَافِسٍ  تِ جَاريَِّةُ الًِسْتِقْراَرَ الْمَالَِّ وَتَُُسِ نَ سُُْعَتَ هَا وَتَضْمَنَ نُُوًُّا ثََبتِااوَلَكِن َّهَا ليَْسَتْ تََْمِينِيَّةا. حَتََّّ تَُُقِ قَ الَْْعْمَالُ ال
، وَالنَّظَريَِّةُ  دَةْ وْ ارِ جَاسِرِ عَ بَ أفَْكَ ريَِّةُ الْمَقَاصِدِ الشَّرْعِيَّةِ حَسْ وَيَشْمَلُ الَْيَْكَلُ الْمَفْهُومِيُّ الْمُسْتَخْدَمُ، النَّظَريَِّةُ الْكُبْْىَ هِيَ نَظَ 

نَظْ  تَسْتَخْدِمُ  شَابْ راَ،الْوُسْطَى  عُمَرَ  أفَْكَارِ  مِنْ  الْمُسْتَدَامَةِ  الًِقْتِصَادِيَّةِ  الت َّنْمِيَةِ  الْْيِْ   ريَِّةَ  نَظَريَِّةَ  تُطبَِ قُ  التَّطبِْيقِيَّةُ  النَّمُوذَجِيِ   وَالنَّظَريَِّةُ  لِ 
 لتِ جَاريَِّةِ مِنْ أفَْكَارِ ألَِكْسَنْدَرْ أوُسْتُُْوَالْدَرْ وَبيِجْنُورْ. لِلَْْعْمَالِ ا 

هَجُ الت َّوْضِيحِيُّ التَّجْريِبُِِّ بتَِطبِْيقِ أنَْ وَاعِ الْبَحْثِ الْكَم ِ  هَجِيَّةُ الْمُسْتَخْدَمَةُ هِيَ الْمَن ْ يِ  وَطرُُقِ الْبَحْثِ الْوَصْفِيِ  التَّحْلِيلِيِ   وَالْمَن ْ
نْدُونيِسِيِ يَ  بِِسْتِخْدَامِ اسْتِطْلََعَاتٍ مُبَاشِرَةٍ فِِ الْمَيْدَانِ عَلَى أعَْضَاءِ مُُْتَمَعِ رجَِالِ الَْْعْمَالِ الْمُسْلِمِيَ الِْ   مَعَ تقِْنِيَّاتِ جََْعِ الْبَ يَانََتِ 

فِيدْيوُ  ١٥٠مَعَ تَ زْوِيدِهَا بتَِحْلِيلِ وَثََئِقِ   ا وَإِجْراَءِ الْمُلََحَظاَتِ أثَْ نَاءَ الًِسْتِطْلََعِ،مُسْتَجِيبا ١٤٢فِِ مِنْطقََةِ يوُجِيَاكَارْتََ الْْاَصَّةِ بِِِجَْاَلِِ   
وَتُسْتَخْدِمُ أدََاةُ  ابوُنْغْ “ كَمُراَقِبٍ للِْبَ يَانََتِ لتَِكُونَ أَكْثَ رَ مَوْثوُقِيَّ جَ   وَ جَافْ عَنْ الْمُحَادَثََتِ عَلَى قَ نَاةِ يوُتْ يُوبْ ” بيِكَاهْ تيِلُورْ   ةا. 

صْدَارِ  ذَجَةَ الْمُعَادَلًَتِ الَْيَْكَلِيَّةِ بِِسْتِخْدَامِ تَطبِْيْ وْ لِ الْبَحْثِ نَُُ تَُْلِيْ   ٤,٠قِ بَ رْنََمَجِ سِيمَارْطْ فِِ إيِلْ إِسْ الِْ
صُولِ عَلَى مَصَادِرِ تَ رْفَعُ الصَّحْوَةُ الرُّوحِيَّةُ مِنْ فُ رَصِ    ٠١  :  أَظْهَرَتْ الن َّتَائِجُ  لِرَأْسِ الْمَالِ التِ جَاريِِ     أفَْضَلٍ  الْمُؤَسِ سِ فِِ الُْْ

  ٢٤,٤بنِِسْبَةِ     فِِ زيََِدَةِ الْقُدْرةَِ الت َّنَافُسِيَّةِ الْمُسْتَدَامَةِ لَِْعْمَالِ التِ جَارةَِ ( الصَّحْوَةُ الرُّوحِيَّةُ لََاَ دَوْرٌ كَبِيٌْْ ٢  ٪. ٢٠,١أوَْ إِدَارَتهِِ بنِِسْبَةِ  
( وَتَ رْفَعُ مُتَ غَيِْ ُ الت َّوَجُّهِ  ٤  %،٧,٤دَامَةِ بنِِسْبَةِ  ( وَالصَّحْوَةَ الرُّوْحِيَّةَ بِوَسَاطةَِ رَأْسِ الْمَالِ التِ جَاريِِ  تَزيِْدُ مِنَ الْقُدْرةَِ الت َّنَافُسِيَّةِ الْمُسْتِ ٣.  ٪

صُولِ عَلَى مَصَادِرَ رَأْسُِاَليَِّةٍ لِلَْْعْمَالِ الْْدَِيدَةِ بنِِسْبَةِ   السُّوقِيِ  مِنْ فُ رْصَةِ الْمُؤَسِ سِيَ فِِ  هُ نََْوَ السُّوْقِ  ٥.  ٪   ٦٣,٥  الُْْ ( وَيُ ؤَث رُِ الت َّوَجُّ
هُ نََْوَ السُّوْقِ بِوَ ٦  ٪.٢٠,٣عَلَى الْقُدْرةَِ الت َّنَافُسِيَّةِ الْمُسْتِدَامَةِ بنِِسْبَةِ  سَاطةَِ رَأْسِ الْمَالِ التِ جَاريِِ  عَلَى الْقُدْرةَِ الت َّنَافُسِيَّةِ  ( وَيُ ؤَث رُِ الت َّوَجُّ

وَيُسَاهِمُ هَذَا    %. ٣٦,٨( وَرَأْسُ الْمَالِ التِ جَاريِِ  يُ ؤَث رُِ عَلَى نَََاحِ الْقُدْرةَِ الت َّنَافُسِيَّةِ الْمُسْتِدَامَةِ بنِِسْبَةِ  ٧.  %٢٣,٤الْمُسْتِدَامَةِ بنِِسْبَةِ 
كَذَلِكَ يَ قُومُ بِِِنْشَاءِ مُسْتَ وَى الن َّهْضَةِ لِمُؤَسَّسِ الَْْعْمَالِ التِ جَاريَِّةِ وَإنِْشَاءِ   حْثُ فِِ تَ قْدِيِم فِكْرَةٍ بَدِيلَةٍ تُسَمَّى بِ" سَلََمِ كَانْ فَاسْ"الْبَ 

ةِ وكَُلُّ هَذِهِ الًِقْتُاَحَاتِ تُ قَدَّمُ كَشَكْلٍ لَِْدَوَاتِ اسْتُاَتيِجِيَّةِ الَْْعْمَالِ التِ جَاريَِّةِ الَّتِِ  مَُُطَّطٍ بَ يَانٍِ  لًِسْتُاَتيِجِيَّةِ مُقَاوَمَةِ الَْْعْمَالِ التِ جَاريَِّ 
تِ الرَّئيِسِيَّةَ للِْخِبْْةَِ الْفَرْدِيَّةِ فِِ رَأْسِ الْمَالِ الْمَحْدُودِ وَلَكِنْ مَعَ الْمُحَ  مُ الَْْوْلَوِيََّ  فِِ سُوقٍ تَ نَافُسِي ٍ افَظةَِ تُ قَدِ 

 

 

 

 

 


